
NOUS RECRUTONS !

Assurer la relation commerciale avec les clients de la zone TL21
Organiser la prospection commerciale suivant la stratégie définie par le groupe.                          
Développer le carnet de commande chez les clients existants et potentiels pour atteindre les objectifs
de développement de la société.
Prospecter pour les différentes sociétés du groupe sur un secteur géographique défini.
S’assurer du bon déroulement des affaires en collaboration avec les différents services et structures.
Déterminer le budget des clients courants en début d’exercice.
Déterminer l’objectif de CA à atteindre en prospection commerciale pure.
Contrôler les devis techniques.
Vous participerez également à structurer et optimiser le fonctionnement du service commercial.
Développer une dynamique de communication dans les services sur TL21

Votre connaissance des process et des méthodes de fabrication vous permet d'optimiser les solutions
techniques et la rentabilité des affaires de votre service et celles du groupe.
La maitrise des outils informatiques Office est indispensable. 
La Maitrise d’un ERP sera vivement appréciée. 
Anglais lu, écrit et parlé souhaité (Niveau Opérationnel)
Des bases en Espagnol et en Allemand seraient appréciées.

Bac +2 minimum : école de commerce à dominante technique, génie industriel.

3 à 5 ans en commerce, projets, bureau d'études, 

MISSIONS :
Sous la responsabilité hiérarchique de TL21 et Fonctionnelle de la Direction Commerciale du Groupe 
MH Industries, vos missions seront:

COMPETENCES & QUALITES REQUISES :

NIVEAU D’ETUDE REQUIS :

EXPRIENCE :

        ou en gestion d'affaires

CANDIDATURE : 

Envoyez CV + Lettre de motivation 

à isabelle.echalier@fmhgroup.eu

Le Groupe MH INDUSTRIES recherche un(e) Responsable Technico-Commercial (H/F) pour son
entreprise TL21 située à Couchey (21).
Notre entreprise est spécialisée dans le traitement de surface, l’application de peinture poudre et
liquide ainsi que dans la fabrication de nuanciers sur-mesure. 


